Marketinges Elso Talalkozé Checklist

Hasznalati cél
Nyomtathato vagy digitalisan hasznalhato lista elsé meetinghez.
Segqit:

e nyugodtabban donteni,
e felismerni a voros zaszlokat,
e ¢és elkerulni az érzelmi alapu valasztast.

CHECKLIST

Kérdez-e eleget a marketinges a vallalkozasomroél?

o lgen
0 Részben
o Nem

Meg akarja érteni az uzleti modellemet?

o lgen
o Részben
o Nem

Tul gyorsan akar megoldast adni?

o lgen
o Nem

Realis eredményekrol beszél?

o lgen
0 Nem



Beszél kockazatokrol is?

o lgen
0 Nem

Tul sokat igér tul rovid id6 alatt?

o lgen
o Nem

Erthetéen kommunikal?

o lgen
o Nem

Konkrétumokat mond vagy kodosit?

o Konkrét
o Vegyes
o Kodos

Surget dontésre?

o lgen
0 Nem

Kellemesebbnek érzem a helyzetet vagy zavarosabbnak?

o Tisztabb lett
o Nem valtozott
o Zavarosabb lett

GYORS ERTEKELES

8-10 pozitiv valasz:

Valészinlileg tudatosabb és strukturaltabb szakemberrel beszélsz.



5-7 pozitiv valasz:
Ovatossag javasolt. Tobb kérdésre és tisztazasra lehet sziikség.
0-4 pozitiv valasz:

Komoly voros zaszldk lehetnek jelen.



	Marketinges Első Találkozó Checklist 
	Használati cél 
	CHECKLIST 
	Kérdez-e eleget a marketinges a vállalkozásomról? 
	Meg akarja érteni az üzleti modellemet? 
	Túl gyorsan akar megoldást adni? 
	Reális eredményekről beszél? 
	Beszél kockázatokról is? 
	Túl sokat ígér túl rövid idő alatt? 
	Érthetően kommunikál? 
	Konkrétumokat mond vagy ködösít? 
	Sürget döntésre? 
	Kellemesebbnek érzem a helyzetet vagy zavarosabbnak? 


	GYORS ÉRTÉKELÉS 
	8-10 pozitív válasz: 
	5-7 pozitív válasz: 
	0-4 pozitív válasz: 


