Voros Zaszlé Gyiljtemény Checklist

17 voros zaszlé marketinges valasztas el6tt

1. Garantalt eredményt igér

Mire figyelj?
Tul biztosnak hangzo igéretek, konkrét feltételek nélkul.

Mit kérdezz ra?
Pontosan mire vallal garanciat, milyen feltételekkel, milyen id6étavon, és
mi torténik, ha az eredmény nem teljesul?

2. Nem kérdez a vallalkozasodrol

Mire figyelj?
Mar az els6 beszélgetés elején tudja a megoldast, anélkul, hogy értené
a piacodat, az ajanlatodat, az ugyfeleidet vagy a jelenlegi helyzetedet.

Mit kérdezz ra?
Milyen informacidkra van szuksége, mielétt javaslatot ad?

3. Csak eszkozben gondolkodik

Mire figyelj?
Rogton hirdetésrdl, posztolasrol, automatizmusokrél, Al-rél vagy
kampanyokrol beszél, de nem beszél stratégiarol.

Mit kérdezz ra?
Mi alapjan dontotte el, hogy pont erre az eszkdzre van szukségem?



4. Nem tudja egyszeriien elmagyarazni, mit csinal

Mire figyelj?
Sok szakzsargon, hangzatos kifejezés, de kevés értheté magyarazat.

Mit kérdezz ra?
El tudnd mondani egyszerien, mi fog torténni, miért pont az torténik, és
ebbdl én mit fogok 1atni?

5. Nem beszél mérésrol

Mire figyelj?
Nincs sz06 célokrdl, mutatokrol, riportokrol, mérésrél vagy arrol, mibdl
derul ki, hogy mikodik-e a kdzos munka.

Mit kérdezz ra?
Mibél fogjuk tudni, hogy mikodik-e, amit csinalunk?

6. Csak sikersztorikat mutat

Mire figyelj?

Minden referencia tokéletes, de nincs kontextus, nincs kiinduld helyzet,
nincs konkrét adat, €és nem derul ki, mi volt pontosan az 6 szerepe az
eredményben.

Mit kérdezz ra?
Milyen kiindul6 helyzetbdl érték el ezeket az eredményeket, és
pontosan mit csinalt ebben a projektben?

7. Surgeti a dontést

Mire figyelj?
,Most kell donteni”, ,csak ma”, ,utolso6 hely”, ,holnap mar nem ennyi”
tipusu nyomasgyakorlas.



Mit kérdezz ra?
Miért kell most azonnal dontenem, és mi torténik, ha szeretnék meég
atgondolni néhany dolgot?

8. Lenézi a kérdéseidet

Mire figyelj?
Turelmetlen, lekezeld, védekez6 vagy folényes, ha kérdezel.

Mit kérdezz ra?
Miért probléma, ha szeretném megérteni a folyamatot, miel6tt dontok?

9. Nem vallal irasos kereteket

Mire figyelj?
Nincs pontos ajanlat, szerz6dés, hatokor, teljesitési leiras vagy irasban
rogzitett vallalas.

Mit kérdezz ra?
Mit kapok pontosan, milyen hataridével, milyen formaban, és mi nem
része az egyuttmikodésnek?

10. Tul sok mindent igér egyszerre

Mire figyelj?
Rovid id6 alatt oriasi novekedést, tobb csatornat, latvanyos eredményt
és teljes rendszert igér egyszerre.

Mit kérdezz ra?
Mi az elsé, legfontosabb lépés, és miért pont azzal kezdunk?



11. Minden problémara ugyanazt ajanlja

Mire figyelj?
Ugyanaz a csomag, modszer, kampany vagy rendszer minden
ugyfélnek.

Mit kérdezz ra?
Miben lesz ez az én vallalkozasomra, piacomra és célkozonségemre
szabva?

12. Nem beszél a te felelésségedrol

Mire figyelj?
Ugy tesz, mintha minden csak rajta mulna, és neked semmi dolgod nem
lenne a folyamatban.

Mit kérdezz ra?
Nekem miben kell részt vennem ahhoz, hogy mikodjon a folyamat?

13. Nem tiszta az arazas

Mire figyelj?
Nem vilagos, mi mennyibe kerul, mi van benne az arban, mi nincs
benne, és milyen tovabbi koltségekkel kell szamolni.

Mit kérdezz ra?
Pontosan mit tartalmaz az ar, és mi szamit kulon koltségnek?

14. Nem beszél kockazatokrol

Mire figyelj?
Minden tul simanak, biztosnak és problémamentesnek hangzik.



Mit kérdezz ra?
Mi az, ami miatt ez nem mikddhet, és mit teszliink akkor?

15. A konkurenciat szidja, nem a sajat értékét mutatja

Mire figyelj?
Masokat lehuz, de kevés konkrétumot mond arrdél, 6 miben dolgozik
jobban, tisztabban vagy atlathatobban.

Mit kérdezz ra?
Miben mas az on modszere konkrétan?

16. Nem ad betekintést a folyamatba

Mire figyelj?
Nem tudod, mi torténik a hattérben a pénzedért, és nincs rendszeres
beszamolo vagy atlathatd kommunikacio.

Mit kérdezz ra?
Milyen rendszerességgel kapok beszamoldt, és mit fog tartalmazni?

17. A bizalmadra hivatkozik, nem az atlathatésagra

Mire figyelj?
,Bizd ram”, ,ne foglalkozz vele”, ,ez szakmai dolog”, ,majd én tudom’
tipusu mondatok, magyarazat nélkul.

Mit kérdezz ra?
Hogyan fogom latni, hogy jo iranyba haladunk?



Azonnali stop jelek

Ezeknél nem feltétlendl kell azonnal megszakitani a kapcsolatot, de ne
donts addig, amig nincs tisztazva a helyzet.

Jelold meg, ha barmelyik el6fordul:

[1 Nem hajlandé irasban rogziteni, mit vallal.

[1 Nem tudja elmondani, pontosan mit kapsz a pénzedért.

[1 Garantalt eredményt igér konkrét feltételek nélkul.

[1 Siirget, nyomast gyakorol, vagy biintudatot kelt.

[1 Lenézben reagal arra, ha kérdezel.

[] Azt sugallja, hogy neked nem kell értened semmit, csak fizess.
[] Nem beszél mérésrol, célokrdl, riportokrol.

[1 Nem tud referenciat, példat vagy folyamatot mutatni.

[1 Minden felelésséget elore rad harit.

[1 Az ajanlat tul szépnek hangzik ahhoz, hogy igaz legyen.

Gyors értékelés

Szamold 0ssze, hany voros zaszlét jeloltél meg.

0-3 jel

Alacsony kockazat. Ett6l még ne donts vakon, de egyeldre nincs sok
figyelmeztet6 jel. Kérdezz tovabb, és kérj pontos irasos ajanlatot.



4-7 jel

Kozepes kockazat. Ne donts azonnal. Kérj pontosabb magyarazatot,
részletesebb ajanlatot, és ha lehet, hallgass meg masik szakértét is.

8 vagy tobb jel

Magas kockéazat. Erdemes masik marketingest vagy ligyndkséget is
keresni. llyenkor mar nem egy aproé bizonytalansagrél van sz6, hanem
tobb ponton is hianyozhat az atlathatosag, a stratégia vagy a biztonsag.

Barmelyik azonnali stop jel

Ne menj tovabb tisztazas nélkul. llyenkor nem az a kérdés, hogy
,Szimpatikus-e” az illetd, hanem az, hogy biztonsagos-e rabizni a
pénzedet, az idddet és a vallalkozasod marketingjét.
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